Proposition de Poste

Ref. 4725/B
Cette filiale française d’un équipementier international spécialisé dans les composants mécaniques et hydrauliques auprès des constructeurs et distributeurs de machines agricoles, engins de Travaux Publics et dans l’industrie recherche, dans le cadre de son développement un 

TECHNICO-COMMERCIAL ITINERANT MECANIQUE Région Est H/F

91 (ou home office Reims, Nancy, Troyes) + déplacements
Missions :
Commercialiser l’ensemble de la gamme de produits auprès des entreprises, industrielles, agricoles et des revendeurs du secteur géographique, Est de la France, liste sélectionnée de prospects et clients cibles
· Analyser et gérer son portefeuille de clients composé de PME-PMI (constructeurs de machines agricoles, engins de TP, en OEM) et revendeurs.
· Etablir une stratégie de commercialisation sur la partie mécanique en relation avec le Directeur du dpt hydraulique

· Prospecter les entreprises du secteur

· Réaliser sa prise de rendez-vous et organiser ses déplacements (réservation hôtels…) 2/ 3 jours par semaine

· Développer, renforcer les relations avec les entreprises clientes et les fidéliser 
· Etablir les offres commerciales / devis

· Prendre et remonter les cahiers des charges des clients aux départements supports

· Assurer le conseil et le suivi des clients

· Suivre les projets jusqu’à leur terme
Le Profil idéal

- Formation :
BTS/DUT Machinisme agricole, mécanique ou équivalent : bac technique + expérience Une bonne maîtrise de l’anglais sera un « plus ».
- Expérience :
5  ans minimum d’expérience technico-commerciale dans la vente de pièces mécaniques dans le machinisme agricole, engins de TP, etc...

Merci d'adresser votre candidature sous la référence 4725/B à : Philippe SERGENT-Cabinet Henri Philippe - 2 bis, rue Michelet - 92441 Issy les Moulineaux Cedex, par E-Mail : psergent@cabinethenriphilippe.com

